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1 业务

在这里我们希望对你提供的业务有详尽的了解，以便相关业务审核和业务测试人员对您提供的业务进行审核或测试。

· 1.1 服务描述

· 描述您所提供的业务将满足谁的、什么样的需求？ 

· 是如何向用户提供服务的？

1.2 功能及特征

· 列出产品的所有功能（包括主要功能、次要功能和附属功能）并对主要的功能进行描述，可适当采用表格、图示等简明的表达方式。

· 强调产品的所有特征以及这些特征将如何创造或增加价值，特别要突出你与目前市场上的产品之间的不同。

· 要讲清产品存在的任何可能的缺陷（包括已经过时的问题）。

· 用数据来表明你的产品的质量、性能等，并用一些可能的图片等增加对你的产品的感性认识。

2 价格及经济分析

2.1 产品价格

· 讨论你的定价原则，包括讨论价格、市场份额、业务量和业务收入/利润之间的联系；把你的定价原则和你的主要竞争对手的定价原则相比较；

· 有哪些因素将影响业务的定价。

· 从用户的角度分析用户使用此项业务的收益和花费，指出不同用户群所可能接受的价格；

· 在以上分析基础上，说明你的业务合理的基本价格是多少？

2.2 收益分析

· 用绝对值和相对值（总成本的百分比）描述你提供的业务的固定成本、变动成本，以及构成这些成本的基础的业务量；

· 说明相关的行业基准；

· 计算业务的毛利（即销售价格减变动成本）与营业利润的大小，其中包括你的毛利分析结果；

· 合理估计联通将从提供此项业务获得的收益。

2.3 利润潜力和持续期

· 描述利润流的大小和预期持续期，对利润流持续期的长或短提供理由，比如你创造的市场进入壁垒，你的技术和市场周期等。

3 知识产权及其他法律问题

3.1 内容及其来源

· 你的业务中都涉及哪些内容（Content，比如铃声下载服务中涉及的每首铃声，或者“每日焦点”栏目中的每篇新闻），他们的来源是什么？可列表说明；

· 说明所涉及的知识产权问题

· 对于自主开发的产品请声明自主开发。

3.2 所有权问题

· 写明你所具有或正在寻找的各种专利、商标、版权或知识产权；

· 列出使你拥有唯一权或专有权的各种合同权利或协议；

· 讨论各种未解决的问题或现有问题或悬而未决的可能行动产生的影响，如有争议的所有权，它涉及到对时间选择的专有权利及其他你已经具有的竞争优势的专有权利。

3.3 许可

· 在此讨论针对你的业务的各种相关的法规要求，比如你要提供的新闻、医药信息、气象信息等是否经相关部门的许可？

4 协作及联盟

· 针对你提出的业务，除联通外还有哪些协作或联盟？

· 对你的合作伙伴做一简要介绍，他们与你是怎样的关系？他们在此项业务中的作用是什么？合作的期限和类型是怎样的？
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